
 

CRM Datenbank für die PLP / Nach Durchsicht unterschiedlicher Anbieter ist dieses Programm schon optimal für die PLP zugeschnitten. 

Startseite mit Teamkalender, hier können alle Vertriebler sehen was ansteht und wer wo wann ein To Do hat oder außer Haus ist.  

Termine poppen automatisch auf.  



 

Adressen lassen sich über die Suchmaske suchen. Eine Datenbank für alle Kunden / Agenturen / Subunternehmen usw.  



 

Erfassung aller Daten eines Kunden. Aus dieser Maske heraus wird jede Aktion an dem Kunden gestartet: 

Telefongespräch  ein Eintrag das der Kunde angerufen worden ist wird 

automatisch erfasst und dokumentiert der Vertriebler  

Mailversand durch  wird automatisch Outlook vom Mitarbeiter angesteuert und die 

Mail wird im CRM abgelegt.  

 



 

 Hier werden Kunden / Nichtzahler / Vorkassezahler rot kenntlich gemacht.  

 



 

Der Lebenslauf eines Kunden ist in der Historie im CRM komplett sichtbar. Alle Dokumente sind dem Kunden zugeordnet. 



 

Ob Mailings oder Newsletter oder die Weihnachtspost alles geht aus dem CRM heraus.  



 

Ob Angebote oder Druckvorlagen, alles ist hinter dem Kunden automatisch abgelegt und für jede Abteilung sofort nutzbar. 

 



 

Auftragsabwicklung, hier kann jede Abteilung Ihren Part beim Kunden dokumentieren und es fallen die tausend unterschiedlichen Ablage Orte und das 

Suchen der nötigen Unterlagen komplett weg. Zeitersparnis ohne Ende.  



 

Wiedervorlagen und Teamkalender für jede Abteilung sichtbar.  



 

To Do Wiedervorlage für den Vertrieb! Morgens schon im Blich wer was wo und die Kundenkartei direkt im Hintergrund   

 



 

 



 



 

 

 


